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Le forfait offert aux membres de l'AMEQ 

comprend: 
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1- License annuelle complète et illimitée pour CCE (ComponentsCostEstimator) 

2- Un Benchmark Report qui permet de définir la 'position compétitive des achats' et les 

économies résultant de l'ajustement des prix des '25% composantes électroniques payées trop 

cher 

3- L'identification des composantes électronique spécifique totalisant une économie minimum de 

$20,000 

4- En Option: Obtenir une nouvelle liste d'économie minimum de $20,000 pour trois trimestres 

additionnels au coût de $5,000. 

 
Les trois premiers produits ont une valeur de $11,250 si achetés individuellement.   

L'offre exclusive à $5,000 pour ces produits est disponible uniquement aux entreprises membres de 

l'AMEQ. 

 
Les vidéos de Lytica sont les suivants:  

 

1) CCE video (our web based tool to aid the NPI process & CM/Supplier quote evaluation) 

  

2)   FBDC video (our flagship Analytic tool and the enabling database behind this free 

silver FreeBenchmarking.com report) 

 

 

 

http://www.youtube.com/watch?v=poYRgNx7JbQ&feature=youtu.be
http://www.youtube.com/watch?v=PMflMvw3G4c
http://freebenchmarking.com/
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Guiding Principles 

Why Benchmark? – Why wouldn’t you? 

All companies have parts that are “unfairly priced” (outliers) 

• But companies don’t always have the time or resources to check 

• “Trust but Verify” 

 

 

At the Component level 

  little correlation on  

  “price vs. volume” 

 

 

Lytica’s Analytics ‘drill down’  

  to the granularity  

  of each component 
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Guiding Principles (con’t) 

A regular process of Benchmarking yields significant cost 

improvement 

• “Benchmarking is like telling the schoolyard bully that you know Karate” 
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Scope out potential savings by commodity 
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1. Benchmark Overall 

Competitiveness 

2. Understand Overall potential 

Savings and by Commodity 

3. Cost of Duplicates 

4. Understand Single Source Risk 
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Component Cost Estimator 
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 A companion tool for: 

• New product design 

• tactical & ‘real time’ negotiations 


